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»Objetivo del programa

Formar profesionales con capacidad analitica y
estratégica para disenar, gestionar y controlar los
procesos del Gerencia de Comercio Intemacional y para
aprovechar oportunidades y aportar a la solucion de
problemas en las organizaciones de comercio, de
naturaleza publica y privada.

»Perfil del aspirante

La Especializacion en Gerencia de Comercio Intemacional
es de caracter interdisciplinario; por lo cual, el aspirante
puede ser profesional de las distintas ciencias y disciplinas
del saber, que esté interesado en ocupar posiciones de
primer nivel en organizaciones privadas, publicas o de
economia mixta, interesadas en contribuir con el
crecimiento  econdmico nacional, a través de su
participacion en operaciones propias del comercio
internacional, vinculados como:

e Profesionales en comercio internacional
administracion, economia, negocios

o internacionales, finanzas y mercadeo.

e Personas vinculadas a la actividad organizacional en
el area de desempefio de comercio y negocios
internacionales.

e Empresarios dedicados actividades del comercio.

e Egresados de cualquier profesion que desarrollen y
presten servicios a las

e organizaciones.

e Consultores y asesores en el campo del comercio.

e Comisionistas en el area de comercio

Para personas vinculadas a:
o Entidades gubernamentales relacionadas con el
Comercio Exterior
Agencias de aduana.
Zonas francas.
Agencias de carga.
Compafiias de seguro.
Empresas de mensajeria especializada.
Puertos y aeropuertos.
Navieras y aerolineas.
Entidades financieras.
Importadores y Exportadores Directos.
Empresas de Distribucidn de Logistica Internacional
y Nacional.
o Empresas de transporte involucradas en comercio
Exterior.

O O O O 0O O O O O O

»Perfil del egresado

El Especialista en Gerencia de Comercio

Internacional tendréd la capacidad para ejercer

como:

e Gerente o director de comercio exterior.

e Consultor o asesor en comercio internacional.

e Directivo del Ministerio de Comercio, Industria y
Turismo.

e Directivo de gestion aduanera de las
organizaciones dedicadas al comercio exterior.

e Directivo de entidades publicas y privadas
encargadas de promover el comercio
internacional, la inversion extranjera en
Colombia y las exportaciones.

e Directivo de empresas que intervienen en la
cadena logistica del comercio exterior.

e Directivo de entidades financieras que apoyan
las operaciones de comercio internacional.

»Competencias

Teniendo en cuenta las competencias formuladas
para el plan de estudios de la Especializacion en
Gerencia de Comercio Internacional, al finalizar sus
estudios, el egresado habra  adquirido
conocimientos tedricos y habra desarrollado las
siguientes competencias:

Genéricas:

1. Investigacion: Realiza procesos basicos de
investigacién para entender la realidad y
actuar sobre ella a partir del conocimiento
del campo de estudio y el ejercicio
profesional.

2. Incorporacion criterios de sostenibilidad:
Considera los diferentes criterios de
sostenibilidad en el desarrollo de sus
actividades personales, profesionales y
laborales.

3. Gestiona procesos: Desarrolla procesos
para hacerlos mas efectivos y para mejorar



Especificas:

e Disefia y gestiona estrategias de comercio
internacional: Desarrolla la capacidad para
formular, liderar y gestionar estrategias de
negociacion de operaciones internacionales.

e Aplica las operaciones y logistica del comercio
internacional: Comprende los temas practicos y

»Wentajas diferenciadoras

e Desarrollo de los mddulos que se fundamenta en estudio
de casos y pedagogias activas que permiten contrastar la
teoria con la realidad empresarial.
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*Titulo que se otorga

Especialista en Gerencia de Comercio Internacional

*Reconocimiento del Ministerio de
Educacion Nacional

Resolucion 016046 del 18 de diciembre de 2019 por
siete afios.

»Duracidn, lugar y horario
e Dos semestres

e Sede Bogota: Carrera 11 n.2 101-80

e Nocturno: Martes, miércoles y jueves de 6:00 p. m.

a 10:00 p. m.

UNIVERSIDAD MILITAR

NUEVA GRANADA

»Plan de estudios

Primer semestre

Gerencia y Negociacion Internacional. ........... 2 créditos
Oportunidades de Comercio y Entorno Mundial 2 créditos
Mercadeo Internacional y Comercio Electronico. 2 créditos
Arancel y Valoracion AdUanera. ............eevennns 2 créditos
Aspedtos Tributarios y Cambiarios del Comerdio Exterior.. 2 créditos
Comercio Internacional y Acuerdos Internacionales2 créditos

Segundo semestre

Plan de Negocios Internacionales. ............... 2 créditos
Logistica Comercial Internacional................. 2 créditos
Financiamiento Internacional...................... 2 créditos
Legislacién del Comercio Internacional.......... 2 créditos
o 1Toiv)Y7- 1 2 créditos
Electiva IL...cooeeieeeeiiiiee e ceerinsee e e eeneens 2 créditos
Investigacion. .........ccccceeeeee e 2 créditos

Division de Admisiones,

Registro y Control Académico
Exts. 1132, 1133y 1134

Carrera 11 n.© 101-80
division.admisiones@unimilitar.edu.co

Direccion Académica de Posgrados de la Facultad
de Ciencias Economicas

PBX: 650 0000, exts. 1309 y 1311
post.economia@unimilitar.edu.co

www.umng.edu.co
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 Descuentos acumulables hasta el 50 % del valor de la matricula.

Decreto 1075 del 26 de mayo de 2015. Vigilada Mineducacién

Acreditacién Institucional en Alta Calidad Multicampus por ocho afios.
Resolucion 013147 de 2022, del Ministerio de Educacién Nacional.

Consulte todos los registros y resoluciones de la oferta académica en
www.umng.edu.co/registro-y-resoluciones

« La informacion presentada esta sujeta a modificaciones sin previo aviso de la Universidad.
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